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A	la	rencontre	de	membres	de	l’IRB/GNI	à	Ineltec	
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Alexandre	Coendoz,	Responsable	de	vente,	ABB	Schweiz	AG	
Parmi	nos	points	de	satisfaction,	figure	la	très	grande	affluence	sur	le	stand.	KNX	a		
été	très	remarqué.	
	

	
	
OIivier	Girard,	Jean-Pierre	Gaillard,	Responsables	de	vente,	Feller	AG	
Avec	la	maison	intelligente,	nous	avons	montré	comment	réaliser	une	numé-
risation	orientée	sur	l'efficacité	énergétique.	
	



	
René	Senn,	Directeur,	KNX	Swiss	
L'installateur	a	découvert	un	outil	de	paramétrage	simple:	ETS	Inside.	
	

	
	
	
Jérôme	Bossuge,	Responsable	de	vente,	LOYTEC	electronics	GmbH	
Nous	avons	montré	que	nous	sommes	prêts	pour	la	digitalisation	avec	nos		
systèmes	interopérables.	
	



	
André	Gross,	Responsable	des	vente,	SAIA-Burgess	Controls	AG	
Nous	sommes	contents	d'avoir	pu	passer	notre	message	sur	la	connectivité	de	nos	
produits	et	d'avoir	montré	notre	ouverture	jusqu'au	cloud.	

	
	
Moritz	Leutenegger,	Account	Manager,	Satelco	AG	
Le	contact	avec	les	clients	était	important.	Nous	avons	pu	enthousiasmer	les	visiteurs	
pour	de	nouvelles	solutions	d'automation	du	bâtiment.	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



	
Juan	Carlos	Furent,	sensortec	AG	
Nous	avons	été	agréablement	surpris	par	le	nombre	de	contacts.	Nos	nouveaux	
produits	pour	hôpitaux	et	salles	blanches	plaisent	beaucoup.	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
Matthias	Droll,	Productmanager	BPS,	Siemens	Schweiz	AG	
Avec	notre	bus	VW,	nous	avons	effectué	la	démonstration	des	possibilités	de	
modernisation	de	bâtiments	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



	
Paco	Garcia,	Conseiller	technique,	Theben	HTS	AG	
La	présentation	de	notre	nouveau	système	LUXORliving	était	l'objectif	principal	de	notre	
participation	à	Ineltec.	L'intérêt	du	public	est	grand.	
	

	
	
André	Sollberger,	Responsable	projet	Formation	professionnelle,	USEI	
L'atelier	de	formation,	la	sécurité,	le	championnat	professionnel	et	le	nouveau		
concept	de	formation	ont	été	un	plein	succès.	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



	
Didier	Rominger,	Area	Sales	Manager	Building,	WAGO	Contact	SA	
Pour	nous,	du	point	de	vue	du	positionnement	de	notre	marque,	il	était	important		
de	présenter	les	nouveautés.	Les	outils	domotiques	jouent	un	rôle	primordial.		
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
Hans	Ruckstuhl,	Directeur,	Wieland	Electric	AG	
Nous	avons	mis	l'accent	sur	l'installation	flexible	et	bien	sûr,	les	solutions		
d'automation.	Nous	avons	apprécié	la	visite	des	élèves	des	écoles	professionnelles.	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


